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1. Geltungsbereich und Begriffshestimmungen

Die nachfolgende Prifungsordnung regelt die Teilnahme an den Fernstudiengéngen (ausgenom-
men Einzelkurse bzw. Zertifikatskurse) der Professionals Online Akademie fir Sales und Marke-
ting UG (haftungsbeschrankt) (im Folgenden als ,POASM" bezeichnet) in ihrer jeweils geltenden
Fassung. Die Prifungsordnungen sind unter www.smarketing-akademie.de/pruefungsordnun-
gen abrufbar.

Sofern Bezeichnungen von Personen nur in weiblicher oder mannlicher Form verwendet werden,
schliel3t dies das jeweils andere Geschlecht, ebenso divers, nicht aus.

2. Ziele

Fir den Fernlehrgang ,Digital Marketing Specialist (m/w/d)" besteht an der POASM die Maglich-
keit, nach Abschluss erfolgreich absolvierter Moduleinzelkurse ein Zeugnis, nach erfolgreichem
Bestehen der Abschlussprifung ein Zertifikat zu erhalten. Fur jedes Studienskript ist eine online-
basierte Priifung in Form eines Wissenstests zu absolvieren. Die Inhalte der Abschlussprifung
beziehen sich auf den gesamten Fernstudiengang ,Digital Marketing Specialist (m/w/d)".

Das Ziel der Prifungen ist es, dass der Studierende die Inhalte der Fortbildung verstanden hat,
diese wiederholen und auf gleiche bzw. verwandte Fragestellungen anwenden kann.

3. Abfrage des Wissensstands der einzelnen Modulkurse

Jedes Studienskript (hier auch als ,Modul” bezeichnet) schlieft mit einem online-basierten Wis-
senstest ab. Die Wissenstests bestehen i.d.R. aus Multiple-Choice-Fragen, Richtig-oder-Falsch-
Fragen, Rechenaufgaben und/oder Lickentexten. Ein Wissenstest gilt als bestanden, wenn min-
destens 80% der Fragen korrekt beantwortet wurden. Die Ergebnisse der Wissenstest flielken
nicht in die Benotung der Abschlusspriifung ein. Die Fragen variieren je nach Skript bzw. Modul
und bewegen sich zwischen 20 und 25 Fragen. Der zeitliche Testrahmen betragt 60 Minuten.
Fur die Teilnahme an den einzelnen Wissenstests der Studienskripte werden keine Vorausset-
zungen gestellt — es empfiehlt sich jedoch die vollstandige Bearbeitung des jeweiligen Skripts.

Punktevergabe bei Wissenstests
Folgende Punkte werden fir die Aufgaben in den Wissenstests vergeben:

— Multiple-Choice-Fragen, Richtig-oder-Falsch-Fragen, Lickentexte (als Blockaufgabe)
und/oder Rechenaufgaben: jeweils 1 Punkt

Die Wissenstests konnen bei Nichtbestehen beliebig oft wiederholt werden.
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4. Abschlusspriifung

Fir die Abschlussprifung werden die Inhalte bestimmter (per Zufall) Skripte bzw. Module heran-
gezogen. Fur die Teilnahme an der Abschlussprifung ist es Voraussetzung, dass samtliche Wis-
senstests der einzelnen Studienskripte bzw. Module im Online-Campus absolviert und erfolg-
reich bestanden wurden. Die Abschlusspriifung besteht zum einen aus Multiple-Choice-Fragen
und ggf. Rechenaufgaben und ggf. Lickentexten und zum anderen aus zwei offenen Fragestel-
lungen, bestehend aus einer Kurzarbeit und einer Fallstudie, mit je einer anwendungsorientierten
Aufgabe, die fur ihre Losung individuelle Antwortmaoglichkeiten erfordert. Die Bearbeitung einer
Fallstudie sollte 2 DIN-A4-Seiten nicht unterschreiten.

Die Abschlussprifung wird an den zu Prifenden entweder per E-Mail verschickt oder im virtuel-
len Campus hinterlegt. Zuvor muss der zu Prifende im Online-Campus die Zusendung der Ab-
schlussprifung per Button auf ,Abschlusspriifung anfordern” klicken. Voraussetzung fur das Ab-
legen der Prufung ist, dass sémtliche Module, im Sinne des Bestehens der jeweiligen Wissens-
tests, erfolgreich abgeschlossen wurden.

Die Abschlussarbeit muss innerhalb von zwei Wochen nach ihrer Ubermittlung an den Teilneh-
menden von diesem bearbeitet an die POASM per Post (auf Kosten des zu Priifenden) oder als
PDF-Dokument per E-Mail an examen@smarketing-akademie.de tbermittelt werden. Ein Hochla-
den im virtuellen Campus ist nicht moglich. In begriindeten Fallen kann dieser Zeitraum verlan-
gert werden. Winscht der zu Prifende kein Ablegen der Abschlussprifung, kontaktiert er dazu
bitte rechtzeitig die Studienberatung. Weiterhin ist davon auszugehen, dass der zu Priifende kein
Absolvieren der Abschlussprifung anstrebt, sofern er die zuvor genannte Frist von zwei Wochen
Uberschreitet und innerhalb dieser Frist keinen Wunsch auf Verlangerung geauliert hat.

Sollte keine Absolvierung der Abschlussprifung angestrebt werden, oder die Abschlusspriifung
nach Wiederholung endgiltig nicht bestanden sein, erhélt der Studierende anstelle eines Zertifi-
kats ein Abschlusszeugnis udber die bestandenen Module ausgestellt.

Die Abschlussprifung gilt als bestanden, wenn mindestens 50 von 100 moglichen Punkten er-
reicht wurden. Die Abschlusspriifung gilt als nicht bestanden, wenn unter 50 Punkten erreicht
wurden. Im Falle des Nicht-Bestehens oder Versaumnis der Einreichung kann die Abschlusspru-
fung einmalig wiederholt werden. Fir die Bearbeitung dieser Wiederholung wird eine Frist von
zwei Wochen gewahrt. Es ist nicht maglich, eine bestandene Abschlusspriifung zu wiederholen,
um eine Notenverbesserung herbeizufihren.

Die POASM bemiiht sich, Abschlusspriifungen so schnell wie moglich zu bewerten.

Der Teilnehmende hat das Recht auf Priifungseinsicht. Dazu muss der Teilnehmende innerhalb
von vier Wochen nach Erhalt des Zertifikats einen schriftlichen Antrag bei der POASM stellen.

Die Noten der Abschlussarbeiten werden vom jeweiligen Priifer festgesetzt. Die Benotung der in
der Abschlusspriifung erzielten Leistungen erfolgt anhand des folgenden Schlissels:

e Von 92 bis 100 Punkten — Note 1 (sehr gut)
e Von 81 bis unter 92 Punkten — Note 2 (gut)
e Von 67 bis unter 81 Punkten — Note 3 (befriedigend)
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e Von 50 bis unter 67 Punkten — Note 4 (ausreichend)
e Unter 50 Punkten — nicht bestanden (mangelhaft bis ungentigend)

Punktevergabe in der Abschlusspriifung
Folgende Punkte werden fur die Aufgaben in der Abschlussprifung vergeben:

— Multiple-Choice-Fragen und/oder Lickentexte (als Blockaufgabe) und/oder Rechenauf-
gaben: jeweils 3 Punkte bei 10 Aufgaben (entspricht maximal 30 erreichbaren Punkten)

— Offene Fragestellung in Form einer individuellen Kurzarbeit: 15 Punkte

— Offene Fragestellung in Form einer individuellen Arbeit (Fallstudie): 55 Punkte

5. Notwendige Mittel zur Bearbeitung der Wissenstests
und der Abschlusspriifung

Folgende Mittel werden bendtigt:

e PC mit Internetverbindung

e Taschenrechner

e Drucker, um die Abschlusspriifung auszudrucken oder alternativ eine PDF- oder Text-
Software, die in der Lage ist, Dokumente auszuftillen bzw. zu bearbeiten

e Ggf. Stift, sofern die Abschlusspriifung manuell ausgefullt wird

6. Zeugnis/Zertifikatsvergabe

Der Teilnehmende erhalt ein Zertifikat, sofern er die Abschlusspriifung erfolgreich bestanden

hat. Es wird nur dann ausgehandigt/ubermittelt, sofern die Studiengebuhren vollstandig bezahlt
sind. Nach der Aushandigung endet das Fernstudium. In das Zertifikat wird die in der Abschluss-
prifung erreichte Note als Zahl (siehe Notensystem Punkt 4) aufgenommen. Das Zertifikat tragt
das Datum des Tages, an dem die Abschlussarbeit als ,Bestanden” gewertet wurde. Mochte der
Teilnehmende keine schriftliche Abschlussprifung absolvieren, erhélt er ein Zeugnis mit den auf-
geflihrten Modulen, die er vollstandig und erfolgreich liber die Wissentests absolviert hat.

Eine Benotung wird in Zeugnissen nicht aufgefiihrt. Es wird nur dann ausgehandigt/tbermittelt,
sofern die Studiengeblhren vollstandig bezahlt sind. Nach der Aushandigung endet das Fernstu-
dium. Auf Wunsch stellen wir dem Teilnehmenden ein internationales ,Certificate” aus.

Durch Anerkennung von Vorleistungen anerkannte Einzelkurse werden im Zertifikat/Zeugnis ent-
sprechend gekennzeichnet.
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7. Pflichten im Rahmen der Wissenstests und der
Abschlusspriifung

Der zu Prufende versichert, dass er sowohl die online-basierten Wissenstests als auch die Ab-
schlussprifung eigenstandig und ohne die Hilfe/Unterstitzung eines Dritten bearbeitet hat. Wei-
terhin versichert er, dass er fur die Abschlussarbeit keine KI- oder anderweitig technisch-basier-
ten Tools verwendet hat. In diesen Fallen besteht seitens der POASM keine Notwendigkeit, diese
Prifung zu korrigieren und ein Zeugnis bzw. Zertifikat auszustellen. Aus diesen Grinden ist es
Pflicht, dass der zu Prifende die Abschlussprifung mit der Erklarung ,Ich habe die Abschluss-
prifung eigens und ohne fremde Hilfe jeglicher Art angefertigt.” unterzeichnet.

Macht sich der zu Priifende einer Tauschung schuldig, oder werden UnregelmaRigkeiten nachge-
wiesen, wird die Abschlussprifung rlickwirkend als ungultig deklariert. In diesem Falle informie-
ren wir den zu Prifenden Uber den Tatsachenbestand. Tauschungen/UnregelmaRigkeiten sind
beispielsweise:

e Abgabe eindeutiger Plagiate (Vorwurf der Verwendung fremden geistigen Eigentums)
e Nachweislich nicht eigenstandig durchgefiihrte Modulprifungen und Abschlussprifun-
gen (Anfertigung durch Dritte, darunter auch durch Kl-Software)

Als Folgen konnen sich folgende MalRinahmen ergeben:

e Untersagung der Teilnahme an weiteren Priifungen oder Teilpriifungen

e Unguiltigkeitserklarung eines oder mehrerer Teile bereits absolvierter Priifungen — Punk-
tevergabe mit 0 Punkten

e Ist nachweislich die gesamte Priifung betroffen, wird die gesamte Prifung fur ungiltig
erklart. Der Beschluss der Prifungskommission ist dann verbindlich

Der Teilnehmende wird durch die Priifungskommission tber moglich vorliegende Missstande
informiert. Er kann einen entsprechenden Beschluss der Priifungskommission innerhalb von 2
Wochen nach Zugang (Datum des Poststempels) anfechten. Die Prifungskommission priift an-
schliellend das Gesuch und klart, inwieweit ggf. eine Priifung wiederholt werden kann.

Die Abschlussprifung darf weder im bearbeiteten, unbearbeiteten und korrigierten Zustand im
Original, als Kopie bzw. digital an unbeteiligte Dritte weitergegeben oder veroffentlicht werden.

8. Schlussbhestimmungen

Diese Priifungsordnung tritt am Tage ihrer Bekanntmachung in Kraft.
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9. Allgemeine Hinweise zur Bearbeitung

Das Ziel der Abschlussprifung ist es, Ihren erworbenen Wissensstand praktisch zu testen. Bitte
verwendem Sie fur die Bearbeitung maoglichst nicht die erworbenen Studienskripte, um sicherzu-
stellen, dass Sie lhre Kenntnisse ohne Hilfsmittel abrufen konnen.

Formulieren Sie Ihre Antworten bitte unmissverstandlich und klar. Sofern Rechenwege gefordert
werden, geben Sie diese bitte mit an. Nutzen Sie ausschliellich einen Taschenrechner als Hilfs-
mittel.

Weitere niitzliche Tipps:

- Sorgen Sie daflr, dass Sie flr die Bearbeitung ungestort sind und sich im hohen Male
konzentrieren konnen

- Lesen Sie jede Fragestellung zweimal durch und konzentrieren Sie sich vor allem auf die
Fragestellung, die mogliche Punktezahl und die Anzahl der geforderten Argumente

- Sollte eine Frage fur Sie nicht eindeutig formuliert sein, beschreiben Sie selbst, wie Sie
die Frage verstehen und wie Sie diese l16sen wirden

- Uberpriifen Sie an Folgetagen Ihre bisherigen Ergebnisse, um Fehler erkennen und korri-
gieren sowie um ggf. weitere Punkte erganzen zu kdnnen

Prof. Online Akademie fir Sales & Marketing UG (haftungsbeschrankt), Barmbichl 12, D-83349 Palling, Tel. +49 8629 9873268, Fax +49 8629 9873274
info@smarketing-akademie.de, smarketing-akademie.de, Geschaftsflihrender Gesellschafter: Jirgen Grill, HRB 32826, Amtsgericht Traunstein,
Postbank/Deutsche Bank AG, IBAN: DE29721703630063430300, BIC: DEUTDEMMP17, Umsatzsteuer-ID: DE367137315



